


E rfo | g re i C h P rés e nti e re n Ein Lernprogramm mit Wilma Wissen und Konrad Koach

Zielgruppen Didaktik Einsatzmoglichkeiten
Alle Personen, die besser prasentieren wollen. Durch das Programm fuhren Wilma Wissen und t %JTUBODF -FBSOJOH PIOF 5S|I
Keine Vorkenntnisse notwendig. Konrad Koach. Die beiden fihren eine lern- t #MFOEFE -FBSOJOH NJU 1SET
) anregende Doppelconférence* mit durchaus t ACFS EJF FJHFOF -FSOQMBUUC(
Lernziele humoristischen Passagen. Dem Lernziel kommt (SCORM-kompatibel)
t 8BT BMMET JTU 1SETFOUBUJp@aszugute.DennwerSpaI’ShatbeimLernen, t %JSFLU aCFS XXX XFCEVDBUJF
t &S[FVHFO WPO &NQBUIJF ;JF WSQ?@@F e) o ) Nervositat ist etwas ganz Der Fisch muss dem Angler
gerechtes Verhalten CUStomlzmg pOSS|b|e Natiirliches. schmecken (oder so &hnlich...)
t 4JDIFSIFJU CFJN "VGUSFUFO #pRNOHASBLUSFPFO VOE QSBLUJTDIF ACVOHFO Wir erstellen fur Ihr Unternehmen gerne eine
zur Sprache. t & N QGFIMVOHFO VOE 5JQQT Gas EJF CFSVnJDI l:spezielle Version mit lhren eigenen Beispielen,
t &JO (FTQAS FOUXJDLFMO Gas %&NBUVSHJIF zusatzlichen Kapiteln, speziellem Out t fiir
und Spannungsaufbau. t "VTGalSMJIDIFT (MPTTBS Wilma und Konrad und Ihrem Logo.
t %JF 5FDIOJL JN (SJGG IBCFO TUBBUMPNHPLFIGRSUJFGVOHTUFYUF
t S8FOJHES JTU NFEIS t ,PNNFOUJFSUF -JUFSBUVSMJTUF Lerndauer Inhalt
; it i t "CTDIMVTTUFTU NJU 'SBHFO BVT FJOFN . . .
S'Shefhelt in der Gestaltung. ) . I i 3-8 Stunden bei intensiver Auseinandersetzung -
t OHTU OFINFO WPS EFS "OHTU THRSRPPITIJUEU JTU NJU EFO ACVOHFO VOE 1SBYJTU
etwas Normales. 5 .
i . #FHSa+*VOH JFMF VOE /VU[F(
9 %PQ POGISFODF XVSEF JN 8JFO EFS ;XBO[JHFS +BISE . v ' .
t __'PNQFUFOU EVSDI EJF %‘]TLVTTEJ/Q%BMEUB[§F§O%$B|SUBVTFOET WPN MFHFOEESFO ,BCBSFUUEVPﬁ,%qb?'t kompatibel &STUF ACVOHTQSETFOUBUJP{
fUhren. Farkas und Fritz Griinbaum erfunden. t 'asS BMMF -FSOQMBUUGPSNFO 3. Erfolgsfaktor Freude
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t %FO FIHFOFO 4UJM mOEFO SCORM 1.2 und SCORM 2004
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Il Etwas Theorie schadet nie

Einfache und klare Navigation im YouTube style

#SPXTFS *& '* 4BGBSJ V B 2. Prasentation ist ein Verkaufsakt
'MBTI 1MVHJO 7FSTJPO %JF :JFMF *ISFS 1SETFOUBUJ
Erfolgreich Prasentieren E@@@ 8JOEPXT -JOVY PEFS .BD

4PVOEVOUFSTUAU[VOH Il Praxis:

Was bedeutet "Beamer” im Englischen?

Die zehn Schritte zu lhrer professionellen
Prasentation

; JEFEMHSVQQF 1VCMJLVN
. Inhalte
. Dramaturgie
. Nervositat, Sicherheit und Souveranitat
. Interaktion, Fragen, Diskussion

BMW

*| Vertiefungstextesamm|ur

Videoprojektor

Membran Ratio Fir weitere Informationen zum Einsatz dieses

Lernprogramms kontaktieren Sie bitte:
pro Tel — consultpartner GmbH
GoBlers Park 11

22587 Hamburg (Blankenese)

Telefon +49 40 8979-2000

Fax: + 49 40 8979-2099

info@pro tel.de

www.pro tel-online.de

. Rhetorik

. Kleidung, Kdrpersprache, Bewegung
. Technik, Pannen, Medieneinsatz

. Visuelle Gestaltung

10. Prasentieren im Team

11. Der elfte Schritt
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